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17 декабря
Практический семинар  М.Шматова
«Кросс-маркетинг и партнерка в кризис»
· Почему не работают стандартные акции, дисконты и пр?
· Что ищет потребитель?
· Что такое кросс-маркетинг?
· Почему кросс-маркетинг выгоден?
· Примеры эффективного кросс-маркетинга.
Практикум: Мозговой штурм по кросс-маркетинговой акции
· Партнерские программы - правила поиска и сопровождения.
· Стратегия, Циклы и проектное  управление партнеркой
· Интернет- вовлечение и оф-лайн проекты
· Репутационные  и имиджевые риски
· Как использовать сообщества, союзы и объединения?
· Клиентская база. Варианты безопасного расширения.
· Планирование. Определение ресурсов. Ожидания.
· Проведение кросс-акций и мониторинг партнерских программ.
· Стандартные ошибки в кросс-маркетинге
· 5 слагаемых успешных программ
· Секретная техника: Как из конкурента сделать партнера?

Автор и ведущий семинара - Максим Шматов. Практический маркетолог, директор Института Внесистемного Анализа,  предприниматель  со стажем более 19 лет(Россия, Черногория, Германия). Бизнес-консультант. Признанный эксперт по комплексным маркетинговым коммуникациям и социальному маркетингу. Член Гильдии маркетологов, Вице-президент СОМАР, член жюри многих конкурсов в области маркетинга, более 120 выступлений на конференциях и бизнес-форумах...
[bookmark: _GoBack]Читает семинары, тренинги  и ведет курсы в Агентстве Стратегических Инициатив,  ТПП РФ, МИРБИСе,  РГГУ, Центре  развития Малого Бизнеса г. Москвы и др.

Условия участия: Регистрация бесплатная.
Информационные партнеры могут разместить свои материалы в фойе, а также логотипы на видеотрансляции или видеозаписи семинара.
Стоимость записи семинара и методических материалов - 2900 рублей.
Контакты: тел.  +7(916) 600 11 77  +7(925)777 38 55   e-mail: s.garashchuk@esai.pro
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